














@ Plus de 6 300 unités vendues en 2013

Evolution des unités vendues Répatrtition des unités vendues

[ Nombre d'unités vendues par trimestre 1810
=== Unités vendues (cumulé en milliers) 1659

1480

1391 1359
1322
1270
1236 1793 1263

Homologation obtenue Répartition nombre ® Sieges
Homologation en cours d'unités vendues 2013 @® Production

TL T2 T3 T4
2011

TL T2 T3 T4
2012

T1L T2 T3 T4
2013

Franchissement des 30 000 chirurgies courant janvie  r 2014
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@ Croissance solide, résultat opérationnel maitrise

En K€ / normes IFRS auditées 2013 2012
Chiffre d’affaires (i 4 615 3877
Taux de croissance +19% +29%
Marge brute & 4 027 3 346

en % du chiffre d’affaires 87.3% 86%
EBITDA ® -2675 -2 793
Dépenses opérationnelles -7 179 -6 535
Résultat Opérationnel -3 153 -3189

Résultat financier -362 -76
Résultat net -3 515 -3 266
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@ Ventes : +20% a taux constant
50% des unités vendues aux Etats-Unis

Croissance plus forte en Amérique
Latine,
au Moyen-Orient et en Europe

@ Marge brute : 87%

Permet une flexibilité importante sur la
politique de prix

Ouvre des perspectives réelles de co-
développement

© EBITDA
En amélioration, reflete la maitrise des

dépenses opérationnelles et un besoin en

cash raisonnable

Ameélioration de 'EBITDA

(hors IFRS2)
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C—E Eléments de bilan

ACTIF

PASSIF
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En K€ / Chiffres normes IFRS audités

31/12/2013 31/12/2012

Goodwill 3082 3082
Immobilisations incorporelles 1215 1218
Immobilisations corporelles 51 92

Immobilisations financiéres 129 36

Total Actifs non courants 4 477 4 428
Actifs courants 1542 1351
Trésorerie et équivalents 6 395 2314
Total Actif 12 414 8 093
Capitaux propres 8 915 5317
Engagements envers le personnel 25 11

Emprunts et dettes financieres 1377 1549
Total Passifs non courants 1403 1 560
Passifs courants 2 097 1216
Total Passif 12 414 8 093

Faible BFR : 322 K€

Stock : 9,5% des ventes 2013
Encours clients : 51 jours

Trésorerie de 6,4M€ + PACEO
signé en janvier

Emprunt obligataire &
Financements Oseo + Coface

dont dette financiéere <1 an : 877
K€

Structure bilancielle solide avec un faible BFR
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@ Contexte de marché

Chirurgie
Var. CAYTD T4 2013

orthopédique Chirurgie du dos
>40 Mds $ ~9 Mds $
Medtronic ~2,9%

(1) DePuySynthes  -4,9% Fusion vertébrale
~6,6 Mds $ (2/3 sont des
stryker 2% Vi(s)

™ .
~INUVASIVE 10,5%
".‘
Marché de la chirurgie du dos (M$) E%gamm
' 12,5%
0o @znmmer
9000
5000 17% CAGR ) -3,0%
. B]DD:’.EU‘
e dortHOFIX ~ 1.2% ~200 systémes de vis
0 ) comparables sur un
00 a | e. -2.8% marché mar et ultra
3000 T Alphatee Spine concurrentiel
2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
’ 16.6%
K2

Besoin de différenciation en fusion vertébrale et
opportunités significatives hors colonne (trauma)

Sources: I-Data 2011, Harris Williams & Co. 2012, Canaccord 2013
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@ La SmartScrew repond a ces enjeux ...

AUJOURD’HUI... ...et DEMAIN
Déterminer le Insertion de . .
Vérification Déterminer le
point d’entrée T la vis ’ ‘ ‘ point d’entrée }
Insertion
Pré-trou Vérification de la
SmartScrew

Vérification

TVérification H Taraud

Réduire considérablement le nombre d’étapes
et fournir la précision ultime dans le placement de VIS

MAI 2014
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@ La technologie SmartScrew

Poignée

Poignée

» Electronique embarquée
» Connectivité avec le tournevis
» Connectivité avec le guide

Connection

Guide

_ » Connectivité a la poignée

» Permet |'utilisation de vis de différentes longueurs

Guide
Vis
Capteur
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C‘E La SmartScrew, innovation révolutionnaire

Valeur
clinique

Valeur

économique

Valeur
stratégique

MAI 2014

» Précision ultime ~100%

» Exposition aux radiations minimale

» Adéquation aux cadres de
remboursements existants

» Efficience clinique : élimination
d’étapes chirurgicales, gain de temps
et d’argent

» Forte différenciation sur un marché
extrémement concurrentiel

» Premium par rapport aux autres vis

» Chemin réglementaire bien défini
510(k)

Une opportunité de
marché unigque
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@ Confirmation du potentiel clinique en traumatologie

Fractures de la hanche, os longs,
extrémités

Electronique

» Neécessité d’'un ancrage optimal dans
l'os

» Risques élevés (nerfs et vaisseaux)

» Utilisation intensive de I'imagerie

» Risque de nécrose des tissus

Fractures du bassin / ostéotomies

» Repérage anatomique complexe

Broche / » Chirurgie invasive avec risques éleves
Méche (organes vitaux)
Moteur ]
Capteur » Temps opératoire long
bipolaire

» EXxposition intensive aux radiations

Déclinaison de notre plateforme technologique
pour un fort potentiel de création de valeur
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@ Une feuille de route respectée a la lettre

Diffusion et
multiplication

des études
cliniques

Extensions et
nouvelles
applications

Accélération de

'expansion
commerciale
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Progression continue des publications et présentati ons en congres scientifiques
lere publication dans Coluna Columna et présentation a I'Eurospine

e [v/] | —

Versions miniaturisees Plateforme Wireless

(Classic & Curved)

Extensions (Cannulated) Intensification des discussions sur les partenariat S stratégiques

—— /]

Homologation et commercialisation
Russie, Mexique, Japon, Chine

Recrutements commerciaux
Etats-Unis / reste du monde

S2 S1 S2 S1 S2
2013 2014 2014 2015 2015
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@ Evenements importants survenus depuis la cléture

» Mise en place d’un ligne de financement optionnelle en fonds propres
(Paceo) avec la Sociéte Générale (jJanvier 2014) et premier tirage de
25.000 bons de souscription d’actions sur le Paceo pour un montant
net de 262K€ Euros

» Nomination du Dr. Helton Defino au Conseil Scientifique.

— chirurgien orthopédiste, spécialiste mondialement reconnu de la
colonne vertébrale notamment en Amérique Latine

— auteur de nombreux travaux scientifigues publiés et membre du
comité editorial du journal de référence en Amérique du Sud
« Coluna Columna »

— organisateur d’'un congres annuel dans sa ville de Ribeiro Preito
qui réunit des centaines de chirurgiens venant de toute '’Ameérique
Latine

MAI 2014
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Manufacturer:

SpineGuard® S.A.

10 cours Louis Lumiere
93400 Vincennes - France
Phone: +33 145184519
Fax: +33 1451845 20

SpP

ineGiuard

Making spine surgery safer

www.spineguard.com

Distributor:

SpineGuard® Inc.

1434 Spruce Street, Suite 100
Boulder, Colorado, 80302 - USA
Phone: +1 720 726 8085
Fax: +1 720 726 8001



